
S O LU ÇÕ E S  CO M PL E TA S  PA R A  AU M E N TA R  A 
PR O D UT I VI DA D E  D E  VE N DA S  DA  S UA  E M PR E S A



Ao longo dos últimos anos a DNA já desenvolveu centenas de programas 
para aumento da produtividade de Vendas em empresas que atuam 
com produtos e serviços, nos mais diversos segmentos, tais como: 
tecnologia, educação, mercado imobiliário, saúde, indústria farmacêutica, 
automobilística, varejo, distribuição e serviços, em todas as regiões do Brasil. 

I N T E G R I D A D E
Nossas ações refletem retidão, 

justiça e caráter

C O M P R O M I S S O
Fazemos mais do que o 

esperado

F O C O
A concentração em nossas metas 
determina nossa força de atuação

I N O V A Ç Ã O
Sempre existe uma maneira de 

fazer melhor

Ao longo de mais de 16 anos a DNA já desenvolveu centenas de programas 
para aumento da Produtividade de Vendas em empresas que atuam 
com produtos e serviços, nos mais diversos segmentos, tais como: 
tecnologia, educação, mercado imobiliário, saúde, indústria farmacêutica, 
automobilística, varejo, distribuição e serviços, em todas as regiões do Brasil.



V E N D A S  C O M O 
C I Ê N C I A

Temos no nosso DNA a pesquisa e inovação a partir 
de novas fontes e experiências em todos projetos 
desenvolvidos.   Através do nosso olhar analítico, 
construímos conteúdos de alto impacto para 
capacitar líderes e vendedores. 

A constante     busca       por conhecimento nos 
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tratá-la como  tal,  mas com a visão estratégica da 
necessidade de resultados concretos. E é isso que 
entregamos com a nossa metodologia focada no 
principal fator da produtividade de Vendas: o funil de 
Vendas. É a partir  dele que podemos   acompanhar 
e desenvolver soluções e conteúdos pensados para 
negócios B2B e B2C.

+1.500 CLIENTES

Temos no nosso DNA a pesquisa e inovação a partir 
de novas fontes e experiências em todos projetos 
desenvolvidos. 

Através do nosso olhar analítico, construímos conteúdos 
de alto impacto para capacitar líderes e vendedores.

A constante busca por conhecimento nos possibilita 
perceber Vendas como uma ciência e tratá-la como 
tal, mas com a visão estratégica da necessidade de 
resultados concretos. E é isso que entregamos com 
a nossa metodologia focada no principal fator da 
produtividade de Vendas: o funil de Vendas. 

É a partir dele que podemos acompanhar e desenvolver 
soluções e conteúdos pensados para negócio B2B e 
B2C.



S O L U Ç Õ E S  E M  C O N S U LT O R I A



N O S S A  M E T O D O L O G I A

D I A G N Ó S T I C O  D E  
V E N D A S

C U S T O M I Z A Ç Ã O  
D E  S O L U Ç Õ E S

D E S E N V O L V I M E N T O  
D E  P E S S O A S

G E S T Ã O  D O  
P R O J E T O

11 22 33 44

M E T O D O L O G I A  D E  C O N S U LT O R I A



S O L U Ç Õ E S  E M  E D U C A Ç Ã O



PA L E S T R A S W O R K S H O P S S O L U Ç Õ E S 
C U S T O M I Z A D A S



S O L U Ç Õ E S  C U S T O M I Z A D A S



S O L U Ç Õ E S  E M  V Í D E O



P L AY B O O K S



A P R E S E N TA Ç Õ E S



E - B O O K S



O  F U T U R O 
D A  E D U C A Ç Ã O
E M  V E N D A S



D E S E N V O LV E M O S  P E S S O A S .
A C E L E R A M O S  V E N D A S .
D E S E N V O LV E M O S  P E S S O A S .D E S E N V O LV E M O S  P E S S O A S .



SÃO PAULO:     (11)   2384-1502

BELO HORIZONTE:     (31) 4042 0443

SALVADOR:     (71)  3289-5595

RIO DE JANEIRO:     (21) 4042-6965

FLORIANÓPOLIS:    (48) 4042-2772

CURITIBA:    (41) 4042-2440


